
 

 

L A U F B A H N 
 
Susanne Felder – 21.12.1981 – verheiratet – keine Kinder 
Bachgasse 17 – 8000 Chur – sfelder@greenmail.ch 
081 556 66 65 – 076 112 22 11 – 18.30 bis 21.00 Uhr 
 
 
 
 
 
 

 
BILDUNG 2012 – 15 Exportfachkurs – Europa Institut Schweiz,  
  Gockhausen (www.eis-ch.ch), Ziel: Abschluss als  
  Aussenwirtschaftsfachfrau/Export 
 2011 Import-Export-Kurs, IFAGE, Genf (www.ifage.ch) 
 2007 4 Monate London, Englischschule 
 2004 Paris, diverse Französisch-Sprachkurse 
 2001 Neuseeland, 6 Monate Englischschule 
 1997 – 01 Kaufm. Angestellte, Mechanik AG, Ems 
 1988 – 97 Primar- und Oberschule in Chur 
 
RESSOURCEN Fachlichkeit Routine in allen administrativen Belangen. 

 Technisches Verständnis, Freude an der Technik. 
 Geschick im Umgang mit PC-Hard-, Software. 
 Englisch und Französisch fliessend in Wort und 

Schrift (Erfahrung in technischer Terminologie). 
 Italienisch- und Spanisch-Grundkenntnisse. 
Methodik Systematisches, überlegtes, sorgfältiges Arbeiten. 
 Analytisches, logisches Denken und Vorgehen. 
Person Verantwortungsbewusstsein und Verlässlichkeit. 

Unternehmerische Haltung. 
 Freundlich diplomatischer Umgang mit Kunden 

und Lieferanten. 
 Teamorientierung und Hilfsbereitschaft. 
 

ERFAHRUNGEN Technik Stete Beschäftigung mit Technik. 
 Breite Produktepalette kennengelernt von Werk-

zeug-, Verpackungsmaschinen und Transport-
anlagen bis zu Aufzügen. 

Sprachen Seit 2001 Einsatz von Französisch und Englisch, 
intensive Weiterbildung. Routine und Lerngefühl 
mit technischen Begriffen. Beide Sprachen nach 
europäischer Sprachkompetenzeinstufung C2. 

Import/Export Zollabfertigung Ein- und Ausfuhren, inkl. 
 Online-Verfahren. 
 Devisenverkehr, Kursabsicherung,  
 Zahlungsverkehr, Umsatzsteuer. 
 Spedition, Transportversicherung, alle  
 Formalitäten. 
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PRAXIS 01.11 – ... Mechanik AG, Ems 
  Verkaufssachbearbeiterin Export 
 

09.07 – 12.10 Maschinen-Handels AG, Zürich 
 Sachbearbeiterin Import/Export 
 
01.05 – 04.07 Scheller-Ascenseurs, Lausanne 
 Verkaufssachbearbeiterin Inland  
 
01.04 – 12.04 Scheller-Ascenseurs, Paris 
 Korrespondentin 
 
01.02 – 12.03 Mechanik AG, Ems 
 Kaufmännische Allrounderin Einkauf/Verkauf/ 
 Entwicklung 
 
 

Motiv zur 
Stellensuche Die Rückkehr in den ehemaligen Lehrbetrieb erfolgte aufgrund 

eines Hilferufes. Da ich so oder so (Heimweh) in meine nähere 
Heimat zurückzukehren gedachte, kam mir der angebotene Ein-
satz von 4 bis 5 Monaten entgegen. Es sind inzwischen bald 2 
Jahre daraus geworden. Darum und weil ich daran bin, die Ausbil-
dung zur Aussenwirtschaftsfachfrau zu absolvieren, suche ich ei-
ne anspruchsvolle neue Aufgabe mit Entwicklungschancen. 

 
Referenz- 
auskünfte Anlässlich eines Vorstellungsgespräches übergebe ich gerne eine 

Liste mit Referenzpersonen. 
 
Salär- 
vorstellungen Der Verhandlungsrahmen beträgt 85 000 bis 95 000 Franken pro 

Jahr. 
 
 
Stellenantritt Unter Einhaltung einer Kündigungsfrist von zwei Monaten. Die 

Firma ist informiert über meine Pläne und würde bei Bedarf auch 
einem früheren Termin zustimmen. 

 
 
Neben- 
berufliches Aktuarin in der Gemeinnützigen Gesellschaft Chur 
 «Gesundheitssport» von Krafttraining bis Schwimmen. 
 
 
 
 Chur, 25. November 2013 
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